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m=w Siscrive «crisi» masileg-
ge «sfida» per Claudio Siciliot-
ti, presidente del Consiglio na-
zionale dei dottori commer-
cialisti e degli esperti contabi-
li. «<Sono tempi duri, sia chiaro
-spiega -, ma se 'ottimismo &
il primo requisito richiesto a
chi vuole fare impresa, & evi-
dente che esso é due volte ri-
chiesto a chi, come noi, & chia-
mato al suo fianco per consi-
gliarlo nelle scelte strategiche
piltimportanti».
Chelacrisinonrisparmines-
suno ¢ ormai cosa certa. «Non
bisogna tuttavia mai dimenti-
care-sottolineail presidente -
che a volte le crisi possono an-
che rappresentare una oppor-
tunita, per chi sa cogliere que-
sta fase come un momento di
discontinuita e di riflessione,
su cui impostare il rilancio e la
ripartenza del proprio busi-
ness sul medio-lungo perio-
do». Per spiegarsi meglio Sici-
liotti fa un paragone: «Pensia-
mo al Giappone del dopoguer-
ra: un Paese in crisi, devastato
dalla bomba atomica. Un Pae-
se che nei 20 anni successivi &
diventato una super potenza.
Come? Rimboccandosi le ma-
niche,lavorando sodo senzala-
mentarsitroppo. Ecco, noidob-
biamo seguire questo esem-
pio». Se, da una parte, il presi-
dente Siciliotti prova a vedere
il bicchiere mezzo ‘pieno,
dall’altro i commercialisti co-
minciano a percepire un lieve
affanno. Mentre fino a settem-
bre la crisi era solo nell’aria,
oralasipuoleggere nelle righe
dei piani aziendali. Riduzione
del capitale sociale. Collegisin-
dacali dimissionati. «Nell'ulti-

mo anno-dice Gianfranco Bar-
bieri, professionista di Bolo-
gna-nonc’estatoalcunincari-
co straordinario legato a nuo-
ve acquisizioni, solo ordinaria
amministrazione». Rispetto a
cinque anni fa, stima Antonino
Salvaggio di Palermo, il nume-
rodiimprese clienti & diminui-
todi circail 30 per cento.
Unsegno delladifficolta vis-
suta dai commercialisti & la
mancanzadi progetti diammo-
dernamento negli studi, ad
esempio nell'investimento in
nuove tecnologie. Una delle
strategie pin diffuse, specie al
Nord, resta invece I'aggrega-
zione di pitt professionisti, in
grado,senondiampliareil por-
tafoglio clienti dei singoli, al-
meno di abbattere le spese per
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Ilreddito degli uomini
Secondo gli ultimi dati messi
adisposizione dalla Cassa di
previdenza,icommercialisti
uomini guadagnano
mediamente 70mila euro
allanno
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It guadagno delle donne
Ledonne cheesercitano la
professione di dottore
commercialista guadagnano
meno dei loro colleghi uomini:
inbase a quanto elaborato
dalla Cassa, risultachele
donne commercialiste
abbiano un reddito medio pari
a33.700 euro, meno della
meta di quello degli uomini
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lalocazione dello studio e 'ac-
quisto dei programmi contabi-
li. Come tanti altri professioni-
sti, anche i commercialisti so-
no chiamati a una consulenza
piliarticolata. «Siamo quasi di-
ventati degli psicologi - scher-
za, ma non troppo, Elena Vac-
cheri di Lecco -, confessori ai
qualirivolgersi davanti ai dub-
biche attanagliano 'imprendi-
toreindifficolta:resto o mitra-
sferisco all’estero? Riduco il
personale o vendo?».

Oltre che a una prestazione
pili qualificata, la difficile si-
tuazione invita il professioni-
sta a diversificare Dattivita.
C’¢ chi si sposta sul ramo
aziendale, chi si specializza
nell’assistenza alla delocaliz-
zazione. «Uscito dallo studio,
lavoro al tribunale come cu-
stode per le procedure esecuti-
ve immobiliari - dice Marcel-
lo Milone di Roma -. Il secon-
do lavoro sta aumentando, ed
e uno dei segnali delle crisi».

Difficile & anche farsi paga-
re. A corto di liquidita, le im-
prese chiedono spesso una di-
lazione dei termini per onora-
relaparcella, quando c’¢il peri-
colodifallimento invianolette-
re per richiederne 'abbatti-
mento del 40-50 per cento. «La
misuraa cuiricorriamoinque-
sticasi ¢il differimento, pitira-
ramente una rinegoziazione.

. Manonsipuo pretendere dive-

dersiabbassare le tariffe senza
perdere in qualitd del lavoro»,
aggiunge Milone. «Ho emesso
fatture a ottobre che forse ver-
ranno pagate nel 2009 - dice
Paolo Nigro di Napoli-. Non &
un caso che la maggior parte
deglistudistiariducendoipro-
pri investimenti e le assunzio-
nidipersonale».
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